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STRATEGI 2014-2017

AMBITION 

Vi skal arbejde mod at placere Lemvigh-Müller som industriens prioriterede 

partner indenfor de valgte markeds- og kundetyper. Dette skal ske, via en 

dedikeret  og målrettet salgsindsats, støttet gennem branding og målrettet 

markedsføring.

Som prioriteret partner, er LM det foretrukne valg indenfor de valgte markeds- og 

kundetyper.
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